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Difesa. Una forte spmta dalla commessa di Agusta Westland per la flotta di ehcotten al pre51dente Usa'

Cresce l'export

arml

Nel 2006 sono aumentate del 61%le esportazmm autorlzzate

Gianni Dragoni
ROMA . :
wses Aumenta l’esportazmne diar-
mi jtaliane. Nel 2006 ¢ salito del
6186,a2.192,4 milioni, il valore del-
leesportazioni definitive dimate-
riale. d’armamento autorizzate
dal ministero degli Esteri. Nel
2005 C’era stata una ﬂess1one del
9,5%,a1. 360,7 milioni,
«L’industriaitaliana perla dife- ¢
sa ha di fatto consolidato e rilan-!
ciatola propria capacita produtti-
va.nel campo delle esportazioni
di materiale per la sicurezza e di-

fesax, rileva la relazione annuale’
del Governo sul 2006, Hiella nuo-
va denominazione di «Rapporto
al Parlamento del Presidente del
Consiglio suilineamenti di politi-
ca del Governo in materia di
esportazione, importazione ‘e
transitodeimateriali d’armamen-
to», secondo Ié previsioni della
legge185 del199o, modificata dal-
lalegge 148 del2003.

A far'volare I'export & stata la

IMERCATI ,
Gli Stati Uniti sono la prlma
destinazionedelmade |
in Italy seguiti da Emirati -

e Polonia. Primato delle -
societa Finmeccanica

prestlglosacormnessaperl’ellcq;t-
terodel presi pnte:deghﬁta Ui
ti;l’Eﬁloldlf gustal S
havintolagarainsiemealle amem
cane Lockheed Martin ‘e Bell

«Fra le esportazmm autorizzate
— spiega il fapporto — emerge
limportante accordo stlpulato
trala societd Agusta e il Governo
degli Stati Uniti relativo alla forni-
tura di unaflotta di elicotteripre-
sidenziali. I’accordo concluso
nel2005 hajniziatolasuafase ope-
rativasolo nel2006».

con 283,3 milioni - (12,9%), Avio

~ con127,35, Lital con123,85, Selex Si--

stemilntegraticon81,5e Aermac-

- chi con 73,4 milioni. Tra le prime .

dieciaziende nellexport, sett¢ ap-

, partengono al gruppo Finmecca-
‘ nlca.Sono aldifuoridi questo pe-
, timetrolaAvio (F inmeccanicaha
~uha guota di mmoranza, ora del

15%), la Lital che ¢ una filiale

dell’americana Northrop Grum-
man, I'Iveco del gruppo Fiat, no-
nacon quasiso milioni.

Per quiestogli Usasonoil prin- . - I ti Arghi/t

cipale mercato di destinazione

nel 2006, con un valore di 349,6

milioni di-euro, il 15,95% di tutte
le esportazioni autorizzate. E la
societa elicotteristica di Finmec-
canica ¢ la prima tra le aziende
per valore di esportazioni auto-
rizzate, con 810,6 milioni, il
36,9% del totale. Era la prima an-
che nel 2005, con 178,7 milioni
(13% deltotale).

Gli altri prxnc1pa11 esportaton
sono Alenia Aeronautica con
311,25 milioni (14,2%), Oto Melara

Bretagna ] (15%2}
Gemama(n3,9 ).

I 63,68% delle autorizzazioni
all'export riguardaforniture a Pa-
esi della Nato o Unione europea.
Tra gli acquirenti di tecnologie e
materiali italiani per la difesa «si
sono inseriti Polonia (armamen-
to per veicoliblindati), Bulgaria e
Lituania (aerei datrasporto)». Al-

laNigeriasono andate esportazio-

niper 74,4 milioni (3,39%).

Gli altri principali mercati,

C’¢ un «forte rallentamento»
delle operazioni nei Paesi asiati-
ci (Estremo Oriente), con il 7,3%
del totale rispetto al 25% -del.
2005. La quota piu significativa.
ha interessato la Corea del Sud
conil3,36% (satelliti «per uso so-
stanzialmente civile»), quindi
I'India conI'1,23% del valore tota-
le (componenti per elicotteri e
aerei prodotti localmente) e il
Pakistanconl'1,04% (componen-
tistica per navi, aerei e mezziter-
restri). Il Rapporto definisce «di
scarso interesse le commesse mi-
litari autorizzate verso Singapo-

] i re (0,64% del totale) e Cina
pstria’. (0,08%)».1n America Meridiona-
" le sono state autorizzate vendite
" " per 56 milioni, in particolare al

Perii una fregata Lupo «dimessa
dalla:Marina e ricondizionata
dalla’ Flncantlen» in Venezuela
«solé la revisione/ammoderna-
mento di tre elicotteri navali».

Le importazioni definitive au-
torizzate ammontano a 83,8 milio-
ni (96,1 nel 2005). Gli Stati Uniti
sono il principale fornitore con
cuca4zm1110m,segumdaSvlzze- ‘
raconi4 (mumzlonamento) eFe-: .
derazione Russa con 6, 8 (appara- -
tiavionici).
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In classifica anche Avio, Lital e Iveco

Graduatoria per aziende delle esportazioni di armémen/tiv ;
autorizzate nel 2006 - Dati in milioni di euro ‘

_Agusta o 810,6 M
 Alenia Aeronautica 311,25 B
Oto Melara 2833

Avio - 127,35 b
Lital o 123,85 i
Selex Sistemi Integrati 81,5
“Aermacchi

Alcatel Alenia

Iveco (Fiat)

Galileo Avionica

1 principalij Paesi destinatari delle esportazioni di armamenti
autorizzate nel 2006 - Dati in milioni di euro’

' % su totale export
=
OB A ’wﬁ 15,95

IR 1542

-Stati Uniti d'America

: ‘Emirati Arabi Uniti

Polonia 10,38
Gran Bretagna | 7',26’*
Augtria » ;6,97«
Germania .52
B‘ulgavriak  4,19

+.3,59

345
339
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di Michele Nones

‘ apporto del Presidente
‘ del Consiglio dei Ministri-

al Parlamento sulle espor-
tazioni militari italiane nel 2006
segna un profondo cambiamen-
to nellinformazione su una del-
le attivita pill delicate della no-

stra industria dell’aerospazio e'

delladifesa.

Per sedici anni & stata conse-
gnata al Parlamento la Relazio-
ne prevista dalla legge 185 del
1990 in cui sono riportate, caso
unico al mondo, tuttii dati sulle
esportazioniinmodo cosidetta-
gliato che, pernon favorireicon-
correnti e danneggiare i rappor-
ticon molti Paesiacquirenti; de-
vono essere dispersi in differen-

ti tabelle. In questo fodo non si
consente una facile ricostruzio-
nedel valore dei smgoll contrat-
tie,comunque,nonin modo uffi-

CAMBIC DIROTTA

Nella relazione al
Parlamento il Governo
aggiunge da quest’anno
un Rapporto che rende
i dati pitt comprensibili

ciale.Inaltri termini, viene form—
ta un’incredibile quantita di in-
formazioni che sul piano della

qualitasono, invece, difficilmen-.

te comprensibili e tanto meno
utilizzabili per una seria analisi.
Questo non deve stupire per-
ché, troppo spesso, nelnostropa-

ese si prwﬂegla un approccio
volto afare del Parlamentolase-
de diun controllo tecnico-buro-~
cratico che spetta, invece, ad al-
tri organismi dello Stato. E que-
sto va a discapito di-quella fun-
zione di controllo politico che,
invece,non pud venire e non vie-
ne svolta danessuno altro.

. Anche per questa ragione la
Relazione non & mai stata ogget-
to di alcuno specifico dibattito
parlamentare fino allo scorso
anno. In quelloccasione molti
‘parlamentari hanno toccato
con man¢yuna Relazione impo-
stata secondo quanto imposto

Ora l’mformazlone ¢ pilt trasparente

da una legge approvata nel

1990, maritoccata nel 2003 sen-

za raccogliere l'esigenza di un

suo ammodernamento. E stata

allofaespressaunageneraleCri-
tica sull'impossibilitad di com-

‘prendere dove, cosa, quanto vie-

ne esportato dall'Italia.
IlGovernosié fatto coraggio-
samente carico di questo proble-
ma ed ha fatto predisporre vo-
lontariamente un Rapporto che
integra la tradizionale Relagio-
ne (consegnata ovviamente ‘al

Parlamento) ed offre un quadro

pitichiaro delle esportazioniau-
torizzate e di quelle effettuate.
L’attuale Rapporto presenta
due limiti: il primo, contingente,
¢ legato al fatto che per poter

presentare i dati in modo diver-

so bisogna anche raccoglierli

fin dall'inizio in modo diverso e -

questo sara possibile solo nel
2007; 1l secondo, permanente, ¢

legato al fatto che ﬁno aquando
bisognera fornire i dati di detta-
glio nella Relazione, non si po-
tranno indicare nel Rapporto i
»prodotti esportati perché, altri-
‘menti, si rivelerebbero i valon
dei contratti.

Se, dunque, il Parlamento
vuole ricevere un quadro infor-
mativo pilt preciso, dovrebbe
trovare il coraggio di corregge-
re la formulazione del comma 3
dellarticolosdellalegge 185, pri-
vilegiando la qualitd anziché la
‘quantita e valorizzando la sua
funzione di controllo politico
del Governo anziché di control-
lo amministrativo. :

11 Presidente del Consiglio ha
dunque introdotto una novita
per assicurare una migliore in-
formazione nel campo delle
esportazioni- militari. Si spera

¢+ chesial'inizio diunmigliore rap-

porto fra esigenze di trasparen-
zd ed esigenze del mercato.
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